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ALs sie KINDER waren, war das
drei Meter lange und wunderbar
breite, mit beige-goldenem Samt
bezogene Canapé ihre liebste Spiel-
wiese. ,,Da war was los, wenn wir
fiinf Geschwister auf dem Sofa
rumgeturnt sind und jede Menge
Bl6dsinn gemacht haben®, erinnert
sich Hans Paffrath. Dabei haben
sich die beiden Briider und drei
Schwestern nicht' weiter um die
kostbare Kunst ringsum an den
Winden gekiimmert.

»Der - Geburtstagsstrauf®“ von
Lovis Corinth oder die ,Sonnige
Waldlichtung® von Oswald Achen-
bach ‘hingen im groffen Saal der
Galerie an der Kénigsallee 46. ,,Fiir
uns war das normal, wir haben
{iber den Ausstellungsriumen ge-
wohnt. Bei uns waren oft Kiinstler
zu Gast, und wir sind mit den Meis-
tern des. 19. Jahrhunderts grof ge-
worden”, sagt der 48-Jihrige. In-
zwischen sitzt er als Chef und Inha-
ber im blauen Gold-Knopf-Blazer
auf dem Canapé - seit jeher Herz-
stiick der priichtigen Diisseldorfer
Galerie, die in diesem Jahr 140 Jahre
alt wird. Fiir den #ltesten aus dem
Quintett war es immer klar, dass er
die Nachfolge seines heute 85-jahri-
gen Vaters antritt.

Hans Paffrath hat in Miinchen
Kunstgeschichte studiert und vor
20 Jahren den traditionsreichen
Kunsthandel in der fiinften Genera-
tion iibernommen. ,Das ist schon
eine Seltenheit”, sagt er stolz. Die
Paffraths sind einige der wenigen
Familien in Deutschland, denen der
Wiederaufbau nach dem Zweiten
Weltkrieg gelungen ist und die heu-
te noch international an der Spitze
der Branche stehen.

Eher hanseatisch-zuriickhaltend
als rheinisch-iiberschwenglich hat
der Mann mit der Goldrandbrille
das Geschift mit romantischer und
impressionistischer Malerei fiir die
Zukunft neu aufgestellt. Er hat sei-
nen ganz eigenen Stil gefunden. Of-
fenbar mit groflem Erfolg: ,,2007 ist
ein exzellentes Jalir®, sagt er, ohne
Details zu verraten. Man kauft
Kunst und vor allem die grofen
Kiinstler bei Paffrath. Jahrlich fin-
den hier an die 300 Werke neue
Liebhaber. So wie die Studie
+Kirschbliiten im Frithling” von
Franz Xaver Simm fiir eher beschei-
dene 4500 Euro oder Hugo Miihligs
~Herbst in Diisselthal” (1S 800 Eu-

_ro) oder gar ein Max Liebermann
fiir 480 000 Euro.

»Das Geschift lebt vom Ein-
kauf”, erklart Hans Paffrath. Er ist
viel unterwegs, reist zu den Samm-
lern, berit, priift, schaut sich die
Arbeiten im Original an, verhandelt
iiber den Preis und bezahlt stets so-
fort in bar. ,Das haben wir immer

Setzen die Familientradition fort (v.I.): Caroline te Neues und ihre Briider Hans und Georg Paffrath auf dem Canapé in ihrer Diisseldorfer Galerie’

Alles bleibt in der Familie

Die Diisseldorfer Galerie Paffrath blickt als eines der weni'gen Héuser im deutschen Kunsthandel auf eine
Tradition von 140 Jahren zuriick. Hans Paffrath fithrt die Kunst-Dynastie in der fiinften Generation

so gemacht, das zeichnet uns aus.”
Oder er besucht Auktionen und
Messen. Das ist jedoch die Ausnah-
me. 70 Prozent aller Gemilde stam-
men direkt aus Privatbesitz.

Auf Kunstmessen sind die Diis-
seldorfer seit einiger Zeit nicht
mehr vertreten. ,Es war zwar ein
Risiko, darauf zu verzichten, aber
wir fithlten uns auf einem Stand
nicht mehr aufgehoben”, heifét es.
Stattdessen werden zweimal im
Jahr Ausstellungen in den 400 Qua-
dratmeter grofien Riumen an der
K& organisiert und die aktuellen
Neuerwerbungen prisentiert.

»Wer kann schon mit solch einer
Adresse aufwarten®, sagt Paffrath.
Damit meint er nicht nur das hoch-
herrschaftliche Ambiente, sondern
auch die Tatsache, dass die Immo-
bilie Familieneigentum ist. Seit
1914, als das Ehepaar Antoinette
und Georg den Sprung auf den
Prachtboulevard gewagt hat. Da-
mals wurden neben den Vertretern
der ,Diisseldorfer Malerschule®
auch Meister des 19. Jahrhunderts

ins Programm aufgenommen und
die Galerie zu einem wichtigen in-
ternationalen Kunst- und Handels-
haus ausgebaut.

Der Urenkel vertritt heute zu-
dem skandinavische Kunst und die
Klassische Moderne, darunter gro-

e européische Namen wie Claren-

bach, Miihlig, Preyer, Brendekilde,
Jensen oder Heckel. Leuchtende
Blumenstriufe von Nolde, Corinth
und Miinter oder stimmungsvolle
Impressionen von Achenbach bis
Liebermann sind bei Paffraths im
Angebot. ,,Wir haben unser Profil
geschérft: traditionsverbunden und
zeitlos zugleich®, sagt Paffrath.

Jedes kostbare Bild muss natiir-
lich auch gepflegt und restauriert
werden. Da trifft es sich gut, dass
der ein Jahr jiingere Bruder Georg
zu den der anerkanntesten Restau-
ratoren gehort. Seit 15 Jahren Liegt
die Uberarbeitung jedes Gemildes
in seinen Hénden.

Georg Paffrath, der seinem Vater
Hans Georg wie aus dem Gesicht
geschnitten ist, wohnt ebenso wie

die Eltern im Haus an der Konigsal-
lee. Der Erfolg der Paffraths basiert
auf mehr als nur Kompetenz und
kaufménnischem Geschick. Es ist
ein dickes Band, das die Familie
verbindet. Und die ist wahrlich
nicht klein: Die Zwillingsschwes-
tern Tina und Lore (42) sind jeweils
Miitter von drei Kindern, Hans, der
alteste, ist Vater eines Sohnes und
einer Tochter, und Caroline (45),
verheiratete te Neues, hat vier Kin-
der. Sie arbeitet auch in der Galerie
und betreut vor allem die Kunden,
wenn der Bruder unterwegs ist.
Wie ein Clan halten sie eng zu-
sammen. ,Das haben wir von unse-
rer Mutter geerbt, die selbst sechs
Geschwister hat“, sagt die tempera-
mentvolle, sportliche Caroline.
»Mit viel Feingefiihl hat sie unseren
Sinn fiir Werte und Familie ge-
schirft.“ Offenbar eine stabile
Plattform fiir eine ungewohnlich er-
folgreiche Kunst-Dynastie.

< Infosim Internet unter
= wwwigalerie-paffrath.de
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